
2024年度　自主集客のためのワー

クショップ

受験コーチング協会

塾講師・家庭教師・子育て経験者が

もっと輝く未来へ



自己紹介

・お名前
・お住まい
・協会保有資格
・講座参加の理由
・昨年のふりかえり
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講座の目標とカリキュラム

１年後には、リアル＆オンラインで月１〜３名を自主集客でお客さんになってもらえるようになる。
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※第2火曜10時〜11時半、第４火曜10時〜11時半

2024年度　自主集客のためのワークショップ

4月
全体の集客導線とマインド

集客の計画立案とPDCA

5月 自己紹介文の修正・ブラッシュアップ

6月 紹介動画作成

7月 セールス・入会面談

8月 面談LP作成

9月 メルマガコンセプト作成

10月
ステップメール

メルマガライティング

11月 メルマガLP作成

12月 ブログライティング

1月 SNS発信

2月 フロントセミナー作成

3月 フロントセミナーLP作成・募集
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認知から購入までの流れ

こんな人がいるんだ！と
知る

面白そう！役に立ちそう！
と興味をもつ

この人ステキ！
会いたい！
応援したい！

私に必要？
私に合ってる？
他にはない？

どうやって使うの？

認知

興味

ファン
化

検討
比較

購入

リアル〜知人の紹介、
オンライン〜宣伝・広告、

サービス内容を読む（特にキャッチ）
自己紹介を読む

メルマガ・ブログを読む
単発イベント・セミナーに参加する

体験セッションを受ける
他の類似サービスを調べる
金額に見合ったサービスか、本当に必要か考える

入会前に質問する



成果を出すための心構え

成果を出す人の共通点

・徹底的に真似ることができる（TTM）
　アンテナを高くもち、良いと思うものを集めて、真似をする

・主体性、実行力がある
　どんどん行動する　〜✖まだできない、✖完璧ではない
　どんどん質問する　〜✖こんなこと聞いていいのかな？

・スピード感がある
　５分でもいい、今日からやってみる
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目標を決めよう！
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Q、１年後に、どうなっていたいですか？（質的・ BE）

Q、１年後に、どのような結果を手にしていたいですか？（量的・ DO）



目標数値を決めてPDCAを回そう！
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マーケティング設計図（目標数値）
予実管理用のKPIシート
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1eubocdu4dRBlY_iBR_7ETLrvK94N4bNu598oDbq-8NE/
edit?usp=sharing

コピーして、無駄なところを省いて使用してください


